
 

 

 
Intensivseminar: 
 

„KARTELLRECHT und Vertrieb in der Pharmabranche: 
Anleitungen für die Praxis!“ 
  

Montag, 19. September 2011, 13:00 – 17:30 Uhr 

Aufgrund der andauernden Sektoruntersuchung der Pharmaindustrie durch die 

Europäische Kommission ist das Kartellrecht für die Pharmabranche überaus 

relevant. Unternehmen haben durch das Legalausnahmeprinzip selbst zu 

beurteilen, ob ihre Verhaltensweisen im Einklang mit den Wettbewerbsregeln 

stehen. Auch sind die Vertriebsstrukturen der Pharmaindustrie von besonderer 

Wichtigkeit bei der Einhaltung der kartellrechtlichen Vorgaben, muss doch bei 

einem Verstoß mit hohen Geldbußen gerechnet werden.  
 
Überblick über die Seminarschwerpunkte  

� Besonderheiten der Vertriebsstrukturen im Pharmaber eich 

� Vertikale Wettbewerbsbeschränkungen in Folge der ne uen 

“Vertikal-GVO“  

− Neuerungen für die Praxis 
− Anpassung bestehender Vertriebsverträge 
− Marktabgrenzung/Marktanteilsschwellen 
− Wettbewerbsverbote/Exklusivitätsklauseln  
− Internetvertrieb 
− Preisbindung der “zweiten Hand“ 

� Möglichkeiten zur Beschränkung des Parallelhandels 

− Kontingentierung 
− duale Preissysteme 

� Folgen von Kartellrechtsverstößen 

� Sektoruntersuchung der Pharmaindustrie 

 

Dieses Intensivseminar bietet, ausgehend von den besonderen 

Strukturen der Pharmaindustrie, eine Einführung in die zu beachtenden 

vertriebskartellrechtlichen Bestimmungen, zeigt die  Folgen von 

Verstößen gegen das Kartellrecht auf  und gibt einen Überblick zu 

aktuellen Entwicklungen in Folge der Sek toruntersuchung der 

Pharmaindustrie durch die Europäische Kommission.  
 

Anhand von case studies werden Fragestellungen aus der Praxis  erörtert, 

um das Augenmerk der Teilnehmer auf die pharmaspezi fischen 

Besonderheiten im Bereich des Vertriebskartellrecht s zu lenken.  

 

TERMIN 
Montag, 19. September 2011 
13:00-17:30 Uhr 
 

ORT 
PHARMIG ACADEMY 
Garnisongasse 4 / 4, 1090 Wien 
 

TEILNAHMEGEBÜHR 
(exkl. MwSt) 
€ 380,-- pro Person 
€ 330-- p.P. für Pharmig-Mitglieder 
 

ZIELGRUPPE 
• Geschäftsführer 

• External und Legal Affairs Manager 

• Medical Director 

• Clinical Trial Manager 

• Business Unit-, Marketing- u. Produkt-Manager 

• Kommunikationsverantwortliche 

• Logistic- und Supply Chain Manager 
 

TEILNEHMERZAHL AUF MAX.  
18 PERSONEN BESCHRÄNKT! 
 
 
 
 
 
 

  

Referent:  
Rechtsanwalt Mag. Martin Eckel, LL.M. 

ist Partner und Kartellrechtsexperte bei e|n|w|c 
Natlacen Walderdorff Cancola Rechtsanwälte 
in Wien. Nach dem Studium der Rechts-
wissenschaften absolvierte Mag. Eckel ein 
Post-Graduate-Studium in Europarecht in 
Amsterdam. Mag. Eckel ist seit vielen Jahren 
im Bereich des nationalen und internationalen 
Kartellrechtes tätig und berät Unternehmen 
der unterschiedlichsten Branchen nicht nur im 
Fusionskontrollrecht, sondern insbesondere 
auch im allgemeinen Kartellrecht. Dazu zählen 
die Schwerpunkte: kartellrechtliche Prüfung 
von Verträgen, Missbrauchsverbote bei 
marktstarken Unternehmen und Unter-
nehmenskooperationen sowie Vertretung in 
Bußgeldverfahren. Im Rahmen seiner 
Vortragstätigkeit hält Mag. Eckel zudem 
regelmäßig Seminare zu kartellrechtlichen 
Themen. 



Anmeldung 
 
An die PHARMIG ACADEMY 
Fax: 01 406 02 909 oder per Mail: sandra.pratter@pharmig-academy.at  

Intensivseminar: 
 

KARTELLRECHT und Vertrieb in der Pharmabranche: 
Anleitungen für die Praxis! 
 

Termin: Montag, 19.09.2011, 13:00 – 17:30 Uhr 
Ort: PHARMIG ACADEMY, Garnisongasse 4/4, 1090 Wien 
 

Teilnahmegebühr für das Seminar (exkl. 20% MwSt.): 
380,-- € pro Person, 330,-- € für Pharmig-Mitgliede r 
 

Sie erhalten vor dem Seminar von der PHARMIG ACADEM Y eine Anmeldebestätigung! 
 
Rücktritt: Wir bitten um Verständnis, dass wir bei Anmeldungsrücktritt (schriftlich) bis zwei Wochen vor 
der Veranstaltung 50% und danach die volle Teilnahmegebühr verrechnen (bis 4 Wochen vor der 
Veranstaltung ist ein gebührenfreies Storno möglich). Die Entsendung eines Vertreters zur gebuchten 
Veranstaltung ist jedoch möglich. 
 
Anmeldeschluss: 12. September 2011 
 

���� Ja, ich werde am Seminar teilnehmen 
 

Firma: ............................................................................................................................................................................................. 
 
 
Anschrift: ....................................................................................................................................................................................... 
 
 
Rechnungsanschrift: ………………............................................................................................................................................... 
(falls abweichend)  
 
 
BestellNr. ………………................................................................................................................................................................ 
 
 
Vor-/Zuname, Titel: ...................................................................................................................................................................... 
 
 
Funktion: ...................................................................................................................................................................................... 
 
 
Email: ............................................................................................................................................................................................. 
 
 
Tel. oder Handy Nr.: ...................................................................................................................................................................... 
 
 
Datum, Unterschrift: ....................................................................................................................................................................... 

 


